
Afkar com

:Amazon البيع على

ثلاثة مسارات لبناء

أول مشروع تجاري

ناجح لك من الجزائر.

ا للجزائريين — بلا أحلام وردية وبلا أسلوب »الغورو«. ه خصيصً دليل عملي باللغة العربية، موجَّ

Online Arbitrage Wholesale Private Label + Service Provider

Amazon ية في يدان الدليل الرسمي لبرنامج Afkarecom Bootcamp — أكثر من 5 سنوات من الخبرة الم



قبل أن نبدأ

أهلًا بك. دعنا نتحدث بصراحة.
دُك بعشرة آلاف يورو شهريًا »وأنت نائم«. نحن في Afkarecom لا نعمل بهذه لا شكَّ أنك شاهدت تلك الفيديوهات: شخصٌ يقف أمام سيارة فاخرة مستأجرة ويَعِ

Private Labelوالـ Wholesaleوالـ Arbitrageفي الـ :Amazon ه هنا هو خلاصة أكثر من خمس سنوات من العمل الفعلي على الطريقة. ما ستقرؤ

لَّفتنا أموالًا حتى لا تُضطر أنت إلى تكرارها. ا بالأخطاء التي ك بعلاماتٍ تجارية أطلقناها بأنفسنا — بنجاحاتها، وأيضً

لهذا الدليل هدفٌ واحد: أن تفهم بوضوح نماذج العمل الثلاثة التي سنعمل عليها معًا خلال الـBootcamp، إضافةً إلى مسارٍ رابعٍ بالغ الأهمية للجزائريين: كيف

تعمل بمهاراتك كـAmazon Service Provider حتى من دون رأس مال — من Virtual Assistant إلى تأسيس Agency كاملة.

لماذا Amazon؟ لأنها أكبر منصة بيعٍ في العالم: ملايين العملاء يشترون يوميًا، بينما تتكفّل Amazon بالتخزين والشحن وخدمة العملاء عبر نظام

يُدار عن بُعد من الجزائر نحو أسواق أوروبا وأمريكا، والدخل باليورو كّز على أمرٍ واحد: إيجاد المنتجات الصحيحة. والأهم: كل ذلك  FBA. أنت تر

والدولار.

3+1

نماذج عمل

+ مسار الخدمات

+5

سنوات خبرة

ميدانية حقيقية

0

وعود زائفة

وأسلوب »غورو«

$/€

دخل بالعملة الصعبة

من منزلك

اقرأ هذا الدليل حتى النهاية )خمس عشرة دقيقة لا أكثر(. في خاتمته ستعرف بدقة من أين تبدأ وفقًا لميزانيتك ووقتك. هيا بنا.
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ية رأس المال للبدا

€ 1.000 – 300

أولى النتائج

من أسبوعين إلى أربعة أسابيع

المستوى المطلوب

مبتدئ — دون شروطٍ مسبقة

يدًا؟ ما معنى ذلك تحد

ا بتخفيضٍ على أحد المواقع )المتاجر الكبرى، مواقع تصفية المخزون…(، تتأكد من أنه يُباع بسعرٍ ا معروضً الفكرة بسيطة، وأنت تعرفها دون أن تشعر: تجد منتجً

ا منه أعلى على Amazon، فتشتريه وترسله إلى مستودعات Amazon، لتتولى هي بيعه وتوصيله نيابةً عنك. الفرق بين سعر الشراء وسعر البيع — مخصومً

. الرسوم — هو ربحك الصافي

مثال واقعي من نوع الصفقات التي نبحث عنها ��

€ 12
لعبة أطفال اشتريناها

بتخفيضٍ من موقعٍ أوروبي

←
€ 29,99

سعر بيعها

Amazon على

←
€ 9,99 –
Amazon رسوم

وFBA والشحن

←
€ 8 +

ربح صافٍ

للقطعة الواحدة

←
€ 400

الربح عند شراء

50 قطعة فقط

يناسب هذا النموذج؟ لمن 

لّم أساسيات Amazon )حساب البائع، الرسوم، نظام FBA، تحليل الأسعار( بأقل قدرٍ من المخاطرة، وتريد تحقيق يناسبك إذا كنت تبدأ بميزانيةٍ صغيرة، وتريد تع

أولى أرباحك سريعًا لتتيقّن من أن الأمر حقيقي.

✓ نقاط القوة

✓ رأس مالٍ صغير للانطلاق

✓ نتائج سريعة )أسابيع لا أشهر(

✓ تتعلّم منظومة Amazon كاملة

✓ مخاطرة محدودة: كميات شراء صغيرة

✗ نقاط الانتباه

ا عن الصفقات ✗ يتطلّب بحثًا مستمرً

✗ الدخل غير منتظم في البداية

✗ لا علامة تجارية باسمك )بعد(

✗ منافسة على المنتجات الجيدة

Amazon سأريك أساليبي الدقيقة في البحث عن الصفقات — المواقع، أدوات التحليل، وكيف تقرأ صفحة منتجٍ على :Bootcampما سنفعله في الـ

في ثلاثين ثانية وتقرّر: صفقة أم لا. ستخرج بقائمة تحقّق )Checklist( يمكنك تطبيقها في الليلة نفسها.

النموذج الأول

Online Arbitrage

تشتري بسعرٍ منخفض من المتاجر الإلكترونية، وتبيع بسعرٍ أعلى على Amazon. أفضل نقطة انطلاق للمبتدئ.
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ية رأس المال للبدا

€ 5.000 – 1.500

أولى النتائج

من شهرٍ إلى شهرين

المستوى المطلوب

متوسط — أساسيات Amazon مفيدة

يدًا؟ ما معنى ذلك تحد

يين في أوروبا )ألعاب، شبه صيدلية، مستحضرات تجميل…( وتشتري ار جملة رسم بدلًا من تتبّع التخفيضات صفقةً صفقة، تفتح حساباتٍ لدى موزّعين وتجّ

منتجات علاماتٍ معروفة بالكمية وبسعر الجملة. هذه المنتجات تُباع أصلًا على Amazon — الطلب موجود ولا تحتاج إلى خلقه. أنت تصبح أحد البائعين

عليها.

: تعرف ما ا جيدًا لدى موزّع، تعيد الطلب كل شهر. يصبح عملك قابلًا للتنبؤ الفرق الجوهري عن الـArbitrage: هذا النموذج قابل للتكرار. حين تجد منتجً

رّ عليك، فتعيد استثمار الأرباح. تشتري، وكم يُدِ

يمنحك الـ Wholesale الاستقرار �� مثال: لماذا 

€ 500
طلبية شهرية

50 قطعة من منتج علامة

←
€ 3

هامش ربحٍ صافٍ

للقطعة الواحدة

←
€ 150
ربح شهري

من منتجٍ واحد

←
10 ×

ر العملية نفسها كرّ

مع عشرة منتجات

←
€ 1.500

ربح شهري

يتكرّر وينمو

يناسب هذا النموذج؟ لمن 

ا ا دون قضاء أمسياتك في البحث عن العروض، وكنت قادرً يناسبك إذا كان لديك بعض رأس المال )أو بعد أشهرٍ ناجحة في الـArbitrage(، وتريد دخلًا أكثر استقرارً

دين بأسلوبٍ احترافي. على التواصل مع المورّ

✓ نقاط القوة

✓ دخل مستقر وقابل للتكرار

✓ تعمل مع علاماتٍ معروفة وموثوقة

ع: رأس مال أكبر = حجم أكبر ✓ قابل للتوسّ

Arbitrage وقت بحثٍ أقل من الـ ✓

✗ نقاط الانتباه

✗ يتطلّب رأس مالٍ أكبر للبداية

دين بفتح حساب ✗ عليك إقناع المورّ

✗ هامش الربح للقطعة أصغر

✗ إدارة المخزون تتطلّب جدّية

ا يضم د، وكيف تحلّل كتالوجً ار الجملة في أوروبا وتتواصل معهم، النص الجاهز )Script( لفتح حساب مورّ ما سنفعله في الـBootcamp: كيف تجد تجّ

. 500 منتجٍ لتستخرج العشرة التي تستحق فعلًا

النموذج الثاني

Wholesale — البيع بالجملة

تشتري بالجملة من موزّعين رسميين. هذا نموذج الاستقرار.
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ية رأس المال للبدا

€ 10.000 – 3.000

أولى النتائج

من ثلاثة إلى ستة أشهر

المستوى المطلوب

متقدّم — أو بمرافقةٍ منهجية

يدًا؟ ما معنى ذلك تحد

ية — التغليف والهوية وكل شيءٍ ا )غالبًا مع تحسينه(، وتضع عليه علامتك التجار نِّع منتجً هنا لم تعد تبيع منتجات الآخرين: تكتشف حاجةً في السوق، تُص

باسمك — ثم تُطلقه على Amazon. هذا هو النموذج الذي صنع أعظم قصص النجاح… وأكبر الخسائر لدى من دخلوه بلا منهجية.

ع إلى منتجاتٍ أخرى، بل يمكن بيعها كشركةٍ قائمة. لم تعد تستأجر نموذج العمل — بل يًا )Asset(: علامة ناجحة تتوسّ لماذا هو قوي؟ لأنك تبني أصلًا تجار

لِّمه. أصبحت مالكه. وهذا تحديدًا ما فعلناه بعلاماتنا الخاصة، وهو المسار نفسه الذي نُع

رحلة بناء العلامة: من الفكرة إلى الأصل التجاري ️��

🔍
البحث

تكتشف حاجة السوق

وتتحقق من الطلب بالأرقام

←
🏭
التصنيع

د موثوق مورّ

+ تحسين على المنافسين

←
🎨
العلامة

اسم وشعار وتغليف

وصفحة منتجٍ احترافية

←
🚀
الإطلاق

Launch استراتيجية

PPC إعلانات +

←
💎
الأصل

ع علامة تنمو وتتوسّ

ويمكن بيعها

يناسب هذا النموذج؟ لمن 

يناسبك إذا كنت ترى Amazon مشروعًا حقيقيًا طويل المدى، وتملك )أو ستملك( رأس المال اللازم، وتريد بناء شيءٍ يحمل اسمك. هذا ليس نموذج »التجربة«

— بل نموذج البناء.

✓ نقاط القوة

✓ أعلى هوامش الربح بين النماذج الثلاثة

✓ تبني أصلًا تجاريًا قابلًا للبيع

✓ لا منافس على صفحة منتجك

✓ إمكانات نموٍّ بلا سقف

✗ نقاط الانتباه

ا ✗ يتطلّب رأس مالٍ وصبرً

✗ الإطلاق يحتاج منهجيةً حقيقية

✗ الخطأ في اختيار المنتج مكلف

✗ أشهر قبل تحقيق أولى الأرباح

دين، بناء العلامة، ما سنفعله في الـBootcamp: المنهجية الكاملة من الألف إلى الياء — البحث عن المنتج، التحقق من الطلب، التفاوض مع المورّ

واستراتيجية الإطلاق. المسار نفسه الذي استخدمناه لإطلاق منتجاتنا الخاصة.

النموذج الثالث

ية الخاصة Private Label — علامتك التجار

تصنع منتجك، بعلامتك، ملكًا لك أنت. هذا هو المستوى الأعلى.
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المقارنة

النماذج الثلاثة وجهًا لوجه

ArbitrageWholesalePrivate Label

ية 3.000 – 10.000 €1.500 – 5.000 €300 – 1.000 €رأس المال للبدا

3 – 6 أشهر1 – 2 شهر2 – 4 أسابيعأولى النتائج

شديد الاستقرار مع الوقتمستقرمتغيّراستقرار الدخل

يدة المدى ممتازةجيدةمحدودةالإمكانات بع

يًا +10 ساعات عند الإطلاق5 – 8 ساعات5 – 10 ساعاتالوقت المطلوب أسبوع

نعم — علامتكجزئيًالاهل تبني أصلًا باسمك؟

… عالبداية والتعلّممثالي لـِ البناء طويل المدىالاستقرار والتوسّ

ية مقابل الإمكانات يزان ية: الم نظرة بصر

Arbitrage30% — يبدأ بميزانيةٍ صغيرة، بإمكاناتٍ محدودة

Wholesale65% — توازن بين رأس المال والاستقرار

Private Label95% — أكبر استثمار، وأكبر إمكانات

المسار الذي ننصحك به

ا منطقيًا: جً ياة. أفضل البائعين يتّبعون تدرّ يار نموذجٍ واحدٍ مدى الح ا لاخت الحقيقة التي لا يخبرك بها أحد: لست مضطرً

المرحلة 1

Arbitrage

لّم المنظومة تتع

وتحقّق أولى أرباحك

←

المرحلة 2

Wholesale

تستقر وتعيد

استثمار أرباحك

←

المرحلة 3

Private Label

تبني علامتك

وأصلك التجاري

شر وفقًا لميزانيته وهدفه. لٌّ منا المؤ وهذا تحديدًا هيكل الـBootcamp: نسير بهذا الترتيب، ويضع ك
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ية رأس المال للبدا

0 € — مهاراتك هي رأس مالك

أولى النتائج

منذ أول عميل )أسابيع(

الدخل

باليورو والدولار، عن بُعد

يدفع مقابلها آلاف البائعين حول العالم. عشرات الآلاف من لّمها في الـBootcamp هي بذاتها خدمةٌ  وهنا السرّ الذي يغفل عنه كثيرون: كل مهارةٍ ستتع

لّى عنهم هذه المهام — ويمكنك تقديمها عن بُعدٍ من الجزائر: بائعي Amazon في أوروبا وأمريكا يبحثون عمّن يتو

🔍Product Research

تحليل السوق وإيجاد الصفقات وفرص المنتجات للبائعين — المهارة نفسها في

الـArbitrage والـPrivate Label، تتقاضى عليها بالساعة أو بالنتيجة.

📝Listing Optimization

كتابة صفحات المنتجات وتحسينها: العناوين، الكلمات المفتاحية، الصور —

خدمة عالية الطلب ومجزية الأجر.

📊Account Management

متابعة المخزون والطلبات وخدمة العملاء وحلّ مشكلات الحساب — هذه هي

خدمة الـVirtual Assistant الكلاسيكية.

📣PPC Management

إدارة الحملات الإعلانية على Amazon وخفض تكلفة الإعلان — من أغلى

المهارات في السوق.

مثال: مسار خدماتٍ واقعي من الجزائر ��

📚
تتكوّن

Amazon تُتقن مهارات

Bootcamp في الـ

←
VA
مبتدئ

أول عملائك عبر منصات

LinkedInو Freelance الـ

←
+500€

يًا شهر
من عميلين أو ثلاثة

بدوامٍ جزئي

←
🧠
ص تتخصّ

Listing أو PPC

وترفع أسعارك

←
🏢

Agency
تبني فريقًا وتخدم

عملاء أكبر

لّى ية الكبرى — وكالتك الخاصة: بالمهارات نفسها يمكنك تأسيس E-commerce Marketing Agency متخصصة في Amazon: تتو الرؤ

عن البائعين والشركات إطلاق منتجاتهم، وتحسين صفحاتهم، وإدارة إعلاناتهم وحساباتهم بالكامل. الشركات تدفع للوكالات آلاف اليوروهات شهريًا —

ر فواتيرك بالعملة الصعبة. هذا هو المستوى الذي نُعدُّك له. وأنت تبنيها من الجزائر، بفريقٍ جزائري، وتُصدِ

يين المسار الرابع — الأهم للجزائر

لا تملك رأس مال؟ اعمل بمهاراتك.

Amazon Service Provider: من Virtual Assistant إلى Agency كاملة — دون شراء أي منتج.

1+
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الأسئلة التي تدور في ذهنك

نجيب بوضوح، كعادتنا.

؟« ، هل هذا المجال لي ياتي يئًا في ح »لم أبِع ش

ا في تخفيض. هنا نضيف فقط المنهجية والأدوات والانضباط. لا تحتاج إلى شهادة، ا منتجً لّنا اشترى يومً نعم — ولهذا السبب يبدأ الـBootcamp بالـArbitrage. ك

بل إلى جدّية.

»أليس السوق مشبعًا؟«

ال منذ خمس سنوات… وكل عامٍ تكبر Amazon أكثر. المشبع حقًا هو سوق الداخلين بلا منهجية. بتحليلٍ حقيقي للمنتجات، المكان يُطرح عليّ هذا السؤ

موجود — وسأثبته لك بأمثلةٍ حيّة خلال التكوين.

يمكنني فعلًا العمل في هذا المجال من الجزائر؟« »هل 

نعم، وهذا جوهر ما نعلّمه في Afkarecom: الهيكلة القانونية، حساب البائع، استلام الأموال، واللوجستيات للعمل على Amazon أوروبا وأنت في الجزائر.

ا، تبدأ من مسار الخدمات بصفر دينار وتبني رأس مالك بمهاراتك. وإذا كان رأس المال ناقصً

يةً كبيرة؟« يزان »وإن لم أملك م

ن: تبدأ بالـArbitrage بمئات اليوروهات وتعيد استثمار أرباحك، أو تبدأ كـVirtual Assistant بلا رأس مالٍ إطلاقًا وتجمع منه ميزانية البيع. أسوأ أمامك حلّا

خطةٍ هي انتظار »الوقت المناسب« بميزانيةٍ خيالية. الوقت المناسب هو حين تمتلك المنهجية.

يدًا؟« »ولماذا أثق بكم أنتم تحد

ا، بل نُريك المسار: أكثر من خمس سنوات على Amazon، والنماذج الثلاثة مطبَّقة فعليًا، وعلامات خاصة أطلقناها بأيدينا. وأسلوبنا تعرفه: أخٌ لأننا لا نبيعك حلمً

ا. ا بما هو صعب وما يتطلّب صبرً أكبر، لا »غورو«. نخبرك أيضً

Amazon دليل نماذج العمل على — Afkarecom8



كلمة أخيرة من أخيك: هذا الدليل لن يغيّر شيئًا إن أغلقته وانتقلت إلى أمرٍ آخر. الفرق بين من يتفرّجون ومن يبيعون هو قرار. هيّا — نلتقي في

الـBootcamp إن شاء الله.

ظة وليست وعودًا بالأرباح. كل مشروعٍ تجاري ينطوي على مخاطر ويتطلّب عملًا جادًّا. © Afkarecom. هذا الدليل لأغراضٍ إعلامية: الأرقام والمدد المذكورة معدلاتٌ ملاحَ

Afkar com

الخطوة التالية

أصبحت الآن تعرف المسارات الأربعة.

ينقصك هو المرافقة. ما 

برنامج Afkarecom Bootcamp هو النسخة المرافَقة لكل ما قرأت: المنهجيات الدقيقة، الأدوات، المورّدون، وأخٌ أكبر سلك الطريق قبلك —

ا للجزائريين. باللغة العربية، ومصمَّم خصيصً

1. احجز مقعدك في الـBootcamp والتحق بالمجموعة

2. نختار معًا نموذج البداية وفقًا لميزانيتك

3. تطبّق المنهجية خطوةً بخطوة حتى أولى مبيعاتك أو أول عميلٍ لك

← Bootcamp أحجز مقعدي في الـ

afkarecombootcamp.netlify.app :ل عبر الرابط سجّ

أو راسلنا مباشرةً على WhatsApp : +213 551 47 99 77 بكلمة »Bootcamp« — وسنجيبك شخصيًا.

Afkarecom — TikTok • Instagram • YouTube • Facebook

Amazon دليل نماذج العمل على — Afkarecom9

WhatsApp : +213 551 47 99 77

https://wa.me/213551479977?text=Salam%20!%20Je%20veux%20m%27inscrire%20au%20Bootcamp%20AfkarEcom%202026%20%F0%9F%9A%80
https://wa.me/213551479977?text=Salam%20!%20Je%20veux%20m%27inscrire%20au%20Bootcamp%20AfkarEcom%202026%20%F0%9F%9A%80

